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– Knäproblem som ofta är
orsaken till en inaktiv fritid kan
dessutom leda till åldersdiabe-
tes samt hjärt- och kärlsjukdo-
mar och i värsta fall förtida
dödsfall berättar Lars Andersson.

Vad tjänar arbetsgivaren på
att skaffa Walkstool till sina
anställda elektriker?

– Arbetsgivaren tänker ju all-
tid på effektiviteten och arbets-
kraftskostnaderna, eftersom de
är hans eller hennes viktigaste
konkurrensmedel på en tuff
installationsmarknad.

Det gäller att försöka vara
bäst, effektivast och billigast!

– Om arbetsgivaren kan
minska elektrikerns sjukfrån-
varo p.g.a. knä- eller ledprob-
lem med en arbetstimme
genom att elektrikern konse-
kvent använder Walkstool vid
arbeten i låga arbetsställningar
så har kostnaden för en
Walkstool redan sparats in! 

Dessutom ökar ju arbetsgiva-
rens konkurrenskraft genom att
elektrikern arbetar mer och
effektivare!

Ett svensk patent!
Walkstool är uppfunnen av en

svensk elektriker. Det är den
enda trebenta stolen i världen
med teleskopben, patent i ett
flertal länder samt varumärkes-
skydd.

Teleskopfunktionen gör, förut-
om två sitthöjder, att den är
liten och kompakt.
Aluminiumbenen gör den lätt,
ca 700–800 g, men ändå så
stark att modellen Walkstool
Comfort 65 tål belastningar på
drygt 400 kg. Dessutom är sit-
tytan stor och extremt bekväm.

WWaallkkssttooooll
––  eetttt  ssmmaarrtt  hhjjäällppmmeeddeell  mmoott  
vvaarraakkttiiggaa  aarrbbeettssbbeellaassttnniinnggaarr!!
Walkstool reducerar kraftigt belastningen på knän, leder och ryggen
vid låga- och medelhöga arbetsställningar.  Elektrikern kan med
Walkstool arbeta längre perioder utan att bli trött. Risken för knä-
problem som kan leda till knäoperationer och tidig sjukpensionering
minskar!

Lars Andersson, vd på Scandinavian Touch AB.

Walkstoolfamiljen
har fem olika
modeller;

Walkstool Comfort 45L,
Comfort 55XL, Comfort
65 XXL, Basic 50 och
Basic 60.

Alla familjer är potentiella
kunder då behovet att sitta är
universellt och oberoende av
ålder och kön.

Walkstool säljes bl a i butiker
för jakt/fiske, outdoor, foto/
fågelskådare, MC, sport och via
postorder/Internet.

Därtill säljes Walkstool i
proffsbutiker till elektriker,
installatörer och service tekni-
ker m fl.

Slutligen köper många företag
Walkstool med sin logga i sitsen
och använder som uppskattad
företagspresent i olika samman-
hang.
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Lars Andersson överlämnade ett antal Walkstoolar till
ETG-skolans rektor Göran Svarén.

Scandinavian Touch AB som
ägs av Lars Andersson, är ett
litet tillverkningsföretag i Lid-
köping, där olika modeller av
Walkstool tillverkas.

– Vi har över 90 % i exportan-
del. Största kundkretsen finns i
Tyskland, USA och Frankrike.

Men, trots en progressiv
arbetsmiljölagstiftning och väl
utvecklad arbetarskydd och
medvetna fackliga skyddsom-
bud, är efterfrågan på Walk-
stool bland yrkesarbetare inte
stor i Sverige!

Vad beror det på?
– Det vet jag inte riktigt! Det

kanske är så att nya hjälpmedel
som underlättar jobbet har
svårt att tränga in i folks med-
vetande!

Gamla traditioner och inlärda
”ovanor” hindrar människor att
ta till sig nyheter som bevisli-
gen skulle hjälpa dem i olika
situationer!

Alla vet problemet med knän
vid arbete i låga arbetsställning-
ar. Ändå verkar man inte göra
något speciellt åt det hela.

Ökade krav på arbetsgivarna
att stå för rehabiliteringskostna-
der e t c vid påvisade yrkes-
skador samt skadeståndskrav i
länder som USA lär leda till att
fler arbetsgivare inser att före-
byggande arbete är bättre och
billigare än rehabilitering.

De yrkesarbetare som börjat
använda Walkstool vill inte vara
utan den i sitt arbete. Därtill
kan den med fördel användas
även på fritiden.

Testad i Danmark
Walkstools påverkan vid

arbeten i låga arbetsställningar
har undersökts i Danmark.

Där testades fyra elektriker;
två arbetade utan Walkstool
och två med.

Arbetshöjderna som under-
söktes var 25 cm, 68 cm och
95 cm från golvhöjd.

Tre av elektrikerna använde
sedan tidigare knäskydd för att
undvika knäskador.

Resultatet visade att vid en
arbetshöjd på 25 cm reducera-
des knäbelastningen kraftigt för
de elektriker som använde
Walkstool.

Biomekaniska beräkningar
visade att vid arbetshöjden 25
cm och användande av Walk-
stool reducerades belastnings-

trycket med ca 70 procent jäm-
fört med att inte använda
Walkstool!

Vid arbetshöjden 68 cm och
95 cm gav biomekaniska beräk-
ningar mycket kraftiga belast-
ningar på knä även vid använ-
dande av knäskydd.

Ändrad arbetsställ-
ning!

Vid användande av Walkstool
ändrade man istället arbetsställ-
ning till att sitta på Walkstool
och arbeta. Walkstool skapade
alltså nya arbetsställningar som
ledde till att knän inte alls be-
lastades.

– Vid användade av Walkstool
gav elektrikerna uttryck för en
kraftig reduktion av knäsmärtor
och knäbelastning och de ut-
ryckte stor tillfredsställelse med
att använda Walkstool i dessa
arbetshöjder.

– Det är ingen tvekan om att
knäbelastningar vid låga arbets-
ställningar både ger minskad
produktivitet, ökad sjukfrån-
varo och framtida arbetsskador.

Både arbetsgivaren och arbets-
tagaren vinner på att Walkstool
alltid används vid låga arbets-
ställningar.

Rent ekonomiskt är det
”klockrent” att använda
Walkstool.
Därtill kommer de medi-
cinska fördelarna för den
enskilde individen.

I framtidens konkurrens om
den bästa arbetskraften kom-
mer de arbetsgivare att vinna
som kan visa att de tar väl hand
om sina anställda och erbjuder
god arbetsmiljö och andra vill-
kor samtidigt som de självklart
ställer krav på sina anställda.

Olika modeller till
olika behov

Ni har fem modeller av
Walkstool. Varför?

– Människor är olika långa
och väger olika mycket.

Dessutom är användandet
olika, så det är naturligt att
pröva sig fram till rätt storlek
och modell.

Teleskopfunktionen erbjuder,
förutom att vara kompakt, två
sittställningar.

Vid riktigt låga arbetsställ-
ningar sitter man ju på Walk-

stool utan att dra ut teleskops-
benen.

Detsamma om man hemma
målar staket, byter däck på
bilen, mekar med MCn eller
rensar i rabatten e. t. c.

Modellerna Walkstool Com-
fort 45L, 55XL och 65 XXL
har numera stora gummifötter
för att greppa bättre mot hala
golvytor samt inte sjunka ned i
skogsmark eller våt mark.

45, 55 och 65 anger sitthöj-
den med utdragna teleskopben
och det andra anger storleken
på sittytan.

Ju högre stolshöjd, desto stör-
re sittyta.

Det är dessa tre modeller
som gäller för yrkesarbetare
och i första hand Comfort
45 och 55.

– Därutöver har vi två ”bud-
getmodeller”; Walkstool Basic
50 och Basic 60 som primärt
vänder sig till massmarknaden
och där man inte använder sto-

len dagligen och inte är i behov
av den extrema kvaliteten och
sittkomforten som Comfort-
modellerna erbjuder.

Var köper man dessa
Walkstool?

– Varje välsorterad elgrossist
bör ha dem. Finns de inte på
lager så kan man be dem ta
hem Walkstool.

– Handlar det om större
beställningar, t ex till hela
personalen, så kan man också
kontakta oss direkt.

Det är, som tidigare nämnts,
en uppskattad företagspresent
och då inte enbart till kunder,
utan även till anställda – oav-
sett om de använder den i arbe-
tet eller inte.

Läs mera på
www.walkstool.com 
eller kontakta 
lars@scandinavian-
touch.se
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